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Petna wersja?

Zapoznaj sie na poczatku z tg wersjg poradnika Odwrécony MLM.

Jesli stwierdzisz, ze te informaje mogqg Ci sie przydac, to wejdz wtedy na
ponizszg strone i pobierz petng wersje tego szkolenia.

Otrzymasz wtedy ponad 117 stron konkretnej wiedzy na temat budowy
Biznesu MLM.

Nie bede pobierac¢ od Ciebie zadnych optat. Jedyne czego potrzebuje, to
Twoj adres email (doktadnie tam wysle Ci cate szkolenie).

Poczatkowo chciatem sprzedawac ten materiat za min. 47 zt, ale oddam
Ci go praktycznie za darmo. (Kto wie, moze za jaki$ czas ustawie cene
na poziomie 47 lub 57 zt... zobaczymy.)

Dzisiaj jeszcze moze pobrac caty poradnik Odwrécony MLM bezptatnie.

Oto link:


http://www.pawelgrzech.pl/Odwrocony-MLM

Wstep...

Witaj na szkoleniu ,ODWROCONY MLM”. Znajdziesz tutaj najwazniejsze informacji,
jakie kiedykolwiek czytates na temat marketingu sieciowego.

Czy zadawates sobie kiedys takie pytanie:

+ Dlaczego jeszcze nie naleze do najwiekszych liderow w branzy MLM...
oso6b, ktére majg dostownie wszystko, co tylko zapragng...?

« Co oni majg czego ja nie mam...?

» Czy oni faktycznie potrafig o wiele lepiej rozmawiac z
ludzmi...?

* Czy ja naprawde jestem tam mato utalentowany...?

* A moze oni weszli po prostu do tego biznesu w odpowiednim momencie...
Mieli duzo szczescia i znalezli kilku zdolnych liderow, ktérzy zbudowali
za nich biznes...?

Jesli powyzsze pytania nie sg Ci obce, to ODWROCONY MLM moze by¢ jedng z
najlepszych inwestycji w Twoim zyciu.

Poniewaz, aby wybudowa¢ dochodowy biznes, to potrzebujesz o wiele wiecej od
tego, co mowi Ci wiekszosc liderow z branzy MLM!

Istnieje bardzo duzo réznych strategii i metod budowy Biznesu MLM, ktérych
uzywajg prawdziwi ludzie sukcesu... Technik, ktérych praktycznie nikt nie uczy i o
ktorych na pewno nie ustyszysz na spotkaniach biznesowych Twojej firmy.

To co chce Ci tutaj przekazaé, to moje marketingowe Know How, ktore zbieratem
przez kilka ciezkich lat. Na koniec spojrzysz na branze Marketingu Sieciowego w
zupetnie innym swietle.

Istniejg bowiem akapity, pomysty, a nawet cate rozdziaty w tym szkoleniu, ktére
otworzg Ci drzwi do Swiata nowych mozliwosci.

Mam nadzieje, ze bedziesz réwnie mocno podekscytowany po ostatnim rozdziale
tego szkolenia — jak inni Network Marketerzy, ktorzy nauczyli sie juz tych wszystkich
sekretow budowy biznesu.



Moim celem jest skonczy¢ z tymi glupotami, na ktérych bazuje cata branza.

Musze Cie jednak ostrzec:

» Jesli zdecydujesz sie dziata¢ wedtug metod z tego szkolenia, to
prawdopodobnie napotkasz na opér ,starych wyjadaczy”, ktérzy nieustanie
tylko krzycza..., ze MLMu nie da sie budowac w Internecie.

Znam Networkerdw, ktorzy dzieki tym strategiom na przestrzeni zaledwie kilku
miesiecy wprowadzili mase nowych wspoétpracownikow do swojego biznesu i zarobili
duzo wiecej niz w poprzednich latach. Ale to wcale nie jest najciekawsze.

Naprawde niesamowite jest to, ze mimo tak ogromnego wzrostu Ci tzw. ,Najwieksi
Liderzy” nadal sg zdecydowanie przeciwko tym metoda.

Catkiem mozliwe, ze zupetnie nie rozumiem o co chodzi w Marketingu Sieciowym...
ale jesli Twoi wspotpracownicy sponsorujg duzo nowych osob, to jest to chyba w
porzadku, prawda? O to przeciez tutaj chodzi? Ale moge sie oczywiscie myli¢.

To jest dosy¢ niezwykte... zawsze gdy ktos obali jakie$s koncepcje, ktére sg
akceptowane przez wiekszos¢ spoteczenstwa, to tworzy to agresywne reakcje
innych. Kazdy, kto watpi w tradycyjne metody i pogrzebie troche na powierzchni,
moze wywotac¢ niesamowite emocje.

Pozwdl, ze zademonstruje Ci na przykladzie jednego z takich ,,maili
przepetnionych nienawiscia”, o co mi doktadnie chodzi (w tego typu mailach
wyraznie widac¢, na jakie glupoty narazane sq nowe osoby):

,C0 za bzdury | W marketingu sieciowym wcale nie chodzi o sprzedawanie i
pienigdze, tylko o szukanie osob, ktorym bedziesz stuzyc.

Ludzi, ktérzy majg wielkie marzenia i chcg czegos wiecej od swojego zycia. W
marketingu sieciowym nie ma problemow, tylko ty jeste$ problemem. Jeste$ zwyktym
gnojkiem ! Szkoda mi ludzi, ktérzy nabierajg sie na wasze gtupoty i mam nadzieje,
Ze zawiesicie swojg dziatalnoSc, do poki nie bedzie za pézno!” Adam Z.

Hmm... za pézne, ale na co?

Wiem, ze maile jak ten powyzej brzmig wrecz smieszne, jak z jakiegos
kiepskiego filmu, ale moge Cie zapewnic, ze jest to reakcja na moje ,bluzniercze”
teksty i wypowiedzi. Na poczatku wydawato mi sie to troche dziwne, Ze istniejg
osoby, ktore chciaty by zobaczy¢ jak dyndam na drzewie...

Ale pozwdl teraz, ze podziele sie z Tobg czyms$ na prawde bardzo waznym: czyms,



co pozwoli wréci¢ sprawg na wiasciwy tor i pomoze dostrzec Ci prawde. To jest
najlepsza rada jakg moge Ci dac¢.

Nie przejmuj sie tym, ze mozesz obrazi¢ mniejszosc,
ale zacznij po prostu dziatac¢ i sprzedawac do
wiekszosci !

Nigdy nie uda Ci sie zadowoli¢ kazdego, poniewaz zawsze znajdzie sie ktos, komu
nie spodoba sig to, co robisz.

Zawsze pamietaj:

Te osoby tak naprawde nie nalezg do Twojej publicznosci i nie przejmuj sie nimi.
Zapomnij po prostu o nich! Staraj sie kontaktowac tylko i wytgcznie z ludzmi, ktorzy
myslg w podobny sposob do ciebie.

Dopiero w momencie, gdy przestaniesz przejmowac sie opinig WSZYSTKICH ludzi,
bedziesz mogt w petni wykorzystaé swoj potencijat.

W biznesie musisz by¢ odporny i niewrazliwy na gtupie uwagi. Ignoruj je i dziataj
dalej, poniewaz to jest po prostu czescig Twojego biznesu. Moge Cie zapewnic, ze
to jest wazne nie tylko ze wzgledu na Twoj wewnetrzny spokdj, ale to pomoze Ci
réwniez skoncentrowac sie na wiasciwej grupie ludzi.

Jesli przestaniesz sie przejmowac tym, ze mozesz kogos obrazi¢ (kogos kto i tak nic
od ciebie nie kupi), to wtedy bedziesz mie¢ wolng reke, aby przekazaé swojej
publicznosci doktadnie to, co masz jej do przekazania.

Zobaczysz, ze to ludziom sie spodoba.

Przeczytaj dla przyktadu te maile:

,O to chodzi | Nareszcie ktos kto posiada wtasne zdanie. To jest niesamowite, ale
wpadfem na podobne bzdury o marketingu sieciowym juz kilka lat temu, ale dopiero
ty jako jeden z nielicznych miate$ odwage opowiedziec o tym publicznie. Moge sie
zatozyc, ze nacisnate$ na odcisk nie jednej osobie. Ale co z tego !” Daniel D.

~Jak przeczytatem Twojego ebooka, to musiatem jednoczesnie sie Smiac i ptakac...
uderzyto mnie to tak gteboko, jak jeszcze nic w tej branzy. Trafite$ doktadnie w
sedno !” Michat W.

Catkowite przeciwienstwo, prawda?



Caty czas mnie to zaskakuje, jak rézne sg opinie na temat Marketingu Sieciowego. |
to nie tylko u oséb z branzy, ale rowniez z zewnatrz. Ta skrajna polaryzacja wynika z
duzej liczby przeréznych metod budowy Biznesu MLM, ktére sg narzucane przez
poszczegolnych liderow i firmy.

Z catg pewnoscig istniejg bardzo dobre organizacje (nawet kilka takich znam), ale
niestety przyttaczajgca wiekszosc jest po prostu do niczego. Dlatego nie wszystko o
czym tutaj méwie pasuje na 100% do kazdej sytuac;i.

Spotkatem juz bardzo wielu lideréw i wiekszosc¢ z nich przezywata doktadnie takie
same problemy. Podstawowe rzeczy, o ktorych opowiadam w tym szkoleniu dotyczg
wszystkich Networkeréw, obojetnie z jakg firmom wspétpracuja.

Zanim zaczniemy na serio, to musze wyjasni¢ Ci jeszcze kilka rzeczy:

Po Pierwsze: Nie bede opowiada¢ Ci tutaj o motywacji... ani o marzeniach i celach
zyciowych milioneréw. Na pewno juz nie raz styszates, jak duzy wptyw moze to mie¢
na Twoj sukces.

Zapewne kazdy wie jak wazna jest motywacja, jednak uwazam, ze w tej branzy
poswieca sie temu o wiele za duzo czasu. Moze jest to dla ciebie troche
niezrozumiate, ale czasami naprawde nie warto przesadzac.

Gdy ktos przesadzi z pozytywnym mysleniem, to moze to prowadzic¢ do tzw.
.paralizu dziatania”. Moj znajomy wyznat mi kiedys cos takiego (réwniez dziata w
branzy MLM):

,P0o tym jak oddafem zdrowie dla marketingu sieciowego... mam juz kompletnie
dosyc tej gtupiej gadki, Zze wszystko co jest mi potrzebne do sukcesu, to po prostu
Jjeszcze wieksza motywacja (jakby moja przez te wszystkie lata byta za mata)”.

Zapewne juz zdgzyte$ zauwazyc, ze aby cos osiggnac, to trzeba naprawde duzej
wiedzy i odwagi.

Powiedzie¢ komus, ze wszystko czego potrzebuje, to po prostu motywacja i
pozytywne myslenie, jest niczym obraza dla jego inteligencii.

Jeden z moich czytelnikow powiedziatl mi kiedys cos takiego:

,Kazdy posiada cos, co go motywuje. Doktadnie wiem DLACZEGO to robie.
To jest najtatwiejsza czesc. Jedyne to czego mi brakuje, to... JAK to zrobic...”

Moim celem jest to, aby pokazaé Ci wiasnie ,,JAK to zrobié...”


http://www.pawelgrzech.pl/Odwrocony-MLM

Tylko nie zrozum mnie Zle. ,DLACZEGOQO” okresla Twojg decyzje, jak daleko chcesz
zajs¢ w swoim zyciu i biznesie (wlasciwie, to we wszystkim co robisz).

Pamietaj:
Nic nie zastapi dziatania!

Samo pozytywne myslenie i marzenia nigdy nie zaprowadzg cie do miejsca, w
ktorym chcesz bycC. Ta cze$¢ jest nawet BEZ ZNACZENIA jesli nie bedziesz dziataé.

Po Drugie: Jak wszyscy wiemy, istnieje ogromna roéznica miedzy tym, co méwi sie
ludziom, bo oni chcg tego ustyszec, a tym co méwi sie ludziom, bo oni muszg tego
ustyszec.

Wiekszosé informacji, ktore opowiada sie w branzy
Marketingu Sieciowego, to kompletna bzdura.

O co mi doktadnie chodzi?

Wypowiedz, ze MLM zostat stworzony specjalnie dla ,przecietnej” osoby, jest niczym
obusieczny miecz.

Wiekszos¢ osob, ktére startujg w branzy Marketingu Sieciowego nie zdaje sobie
sprawy, ze ,przecietnos¢” to o wiele za mato.

Jesli chcesz cos osiggnagcé, to musisz zostac¢ Profesjonalistg. Dlatego wiekszos¢ osob
nie jest po prostu przygotowana mentalnie na to, co je czeka.

To jest wiasnie powdd, dlaczego strategie i metody dziatania w tym biznesie sg tak
bardzo ,niewyrazne”. Nie méwi sie poczgtkujgcym osobom tego co powinni
ustyszec, ale to co chcg ustyszed.

Musze sie przyznac, ze ja rowniez po napisaniu niektorych tekstow czasami walcze
z samym sobg, czy w ogole publikowac te informacje. Poniewaz obawiam sie, ze
bedzie to dla ludzi zbyt wiele albo ze nawet nie bedg chcieli tego stuchac.

A jednak porzucam ten pomyst bardzo szybko, bo zdaje sobie sprawe, ze gtupie jest
nie méwienie ludziom catej prawdy.

Jaki zatem ma to sens, aby walczy¢ do upadtego za co$, co nawet nie dziata? Po co
ustawiac poprzeczke zbyt nisko? To wtasnie jest przyczyng wiekszosci probleméw w
tej branzy.


http://www.pawelgrzech.pl/Odwrocony-MLM

Dlatego otrzymasz ode mnie catg prawde i wszystkie
niezbedne informacje !

Pokaze Ci dokfadnie, jak budowane sg ogromne struktury. Zobaczysz wszystkie
rzeczy w zupetnie innym swietle...



Petna wersja?

Zapoznaj sie na poczatku z tg wersjg poradnika Odwrécony MLM.

Jesli stwierdzisz, ze te informaje mogg Ci sie przydac, to wejdz wtedy na
ponizszg strone i pobierz petng wersje tego szkolenia.

Otrzymasz wtedy ponad 117 stron konkretnej wiedzy na temat budowy
Biznesu MLM.

Nie bede pobiera¢ od Ciebie zadnych opfat. Jedyne czego potrzebuje, to
Twoj adres email (doktadnie tam wysle Ci cate szkolenie).

Poczatkowo chciatem sprzedawac ten materiat za min. 47 zt, ale oddam
Ci go praktycznie za darmo. (Kto wie, moze za jaki$ czas ustawie cene
na poziomie 47 lub 57 zt... zobaczymy.)

Dzisiaj jeszcze moze pobrac caty poradnik Odwrocony MLM bezptatnie.

Oto link:
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Rozdziat 1 — jak wszystko
sie zaczeto...

Pozwdl, ze opowiem Ci ciekawa, aczkolwiek krétka historie wiascicielki
niewielkiej firmy MLM ze Stanéw Zjednoczonych, ktéra zarzadzata swoja firma
od 30 lat...

...0Ot6z kobieta ta osobiscie oraz z wielkim zaangazowaniem i entuzjazmem
opracowywata wszystkie produkty — godzinami przesiadywata w laboratorium z
badaczami i naukowcami — dzieki czemu znata wszystkie swoje produkty od
podszewki.

Posiadata rowniez statystki stezenia enzymdw swojej konkurencji - ,Mam 67
za uncje, a stezenie w produktach konkurencji jest znacznie nizsze. Dlatego ich
produkty nie mogg byc tak skuteczne jak moje...”.

Jakosc¢ produktow - pierwsza klasa, jednak byto cos co spedzato jej sen z powiek. A
mianowicie to, ze inne firmy, ktére posiadaty o wiele gorsze produkty od niej,
odnosity wiecej sukcesdéw i rozwijaty sie w o wiele szybszym tempie niz jej firma.

Dlaczego tak sie dziato, majgc najlepszy produkt na rynku?

Otéz, ta wspaniata kobieta nie rozumiata jednej rzeczy —
Wecale nie chodzito tu o produkt, tylko o dobry Marketing.

Wpadta w tzw. ,putapke myszy” — data wiare wypowiedzi Henrego Davida
Thoreau’sa, ktory powiedziat: ,Zbuduj lepszg putapke na myszy, a klienci bedg
dobijac sie do ciebie drzwiami i oknami.”

Zejdz na ziemie i spéjrz na tg catg sprawe realnie.

Przeciez nikt nie bedzie sta¢ do Ciebie w kolejce, tylko dlatego, ze masz
najlepsze produkty.

Niestety spotykam duzo osdéb, ktére mocno w to wierzg i bardzo trudno je przekonad,
ze tu nie chodzi o to, jaki ma sie produkt, tylko...
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... 0 to, kto lepiej potrafi zakomunikowac idee wtasnych produktow w swojej grupie
docelowey.

Pamietaj!

W kazdej firmie nic nie bedzie mie¢ prawdziwej wartosci, jesli w gre nie beda
wchodzi¢ odpowiednie umiejetnosci sprzedazowe oraz skuteczne strategie i
taktyki marketingowe.

To twierdzenie tyczy sie zarébwno samej firmy, jak i kazdego z jej dystrybutoréw.

| to jest wtadnie najtrudniejsza rzecz do zrozumienia, a zarazem i do wdrozenia dla
poczatkujgcych osoéb w branzy MLM (ale i nie tylko). Kazdy chce mie¢ najlepsze
produkty i super plan marketingowy, ktéry bije catg konkurencje na gtowe...

ale...

To nie dziata w taki sposob. Szukasz mitosci w
niewtasciwym miejscu.

Czasy sie zmieniaja.

Teraz musisz nauczy¢ sie sprzedazy i — co wazniejsze — zrozumie¢, dlaczego ludzie
robig to, co robia.

Ta wiedza zadecyduje o Twojej porazce lub sukcesie.

Ludzie sukcesu (obojetnie w jakiej branzy) majg jedng wspodlng ceche: oni wiedzg
jak sprzedawaé! Samego siebie... swoje pomysty... produkty... ustugi... i swoje idee.
Dopiero wtedy, gdy zdasz sobie z tego sprawe, to bedziesz mogt dziata¢ w kazdej
firmie MLM. Obojetnie gdzie pojdziesz, to i tak osiggniesz sukces.

Istnieje tylko jeden problem.

Metody i taktyki budowy biznesu, ktére przekazujg nam tradycyjne firmy MLM, sg w
dzisiejszych czasach tak przydatne, jak kraty w todzi podwodnej — sg po prostu
przestarzate.

Co za ironia...

»Sprzedaz” - wydaje sie brzmie¢ w tradycyjnym Marketingu Sieciowym jak
wulgarne stowo, ktérego nikt nie chce uzywagé.
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Zapewne juz nie raz styszates te bzdury, ze w Marketingu Sieciowym wcale nie
trzeba sprzedawac. Wszystko, co musisz robi¢ to po prostu dzieli¢ sie z ludzmi. |
oczywiscie gdy nastata era Internetu, to wiele oséb zaczeto dostownie rzucaé
dookota siebie takie wypowiedzi jak ,Sprzedaz nie jest konieczna”, ,Nie musisz
sprzedawac” itp.

Dlaczego oni to robig?

To proste... poniewaz tradycyjne firmy bojg sie odstraszy¢ potencjalnych
wspotpracownikow, jesli wyjdzie na jaw, ze dystrybutorzy firm MLM sg zwyktymi
sprzedawcami. Dlatego starajg sie ten fakt w delikatny i tadny sposdb zatuszowac.

Oczywiscie istniejg osoby, ktére gteboko w to wierzg, ze tylko polecajg i dzielg sie
produktami z innymi ludzmi — niestety jest to destrukcyjne ztudzenie dla ich biznesu i
catej branzy Marketingu Sieciowego.

Czas sie przebudzi¢...

Jesli w tym biznesie chodzi tylko o dzielenie sie i polecanie, to przeciez nie trzeba
uczy¢ sie sprzedazy, prawda? Otoz nie. To nie jest tylko zwykty btad, ale
gwarantowana droga, ktéra zaprowadzi Cie do porazki.

Inng i do tego z pozoru niewinnie wygladajgca informacjg, ktéra wielu ludzi
wprowadza w btad, jest tzw. ,,poczta pantoflowa”.

,Hola, hola, nie tak szybko”, mozesz teraz powiedziec... ,myslatem, ze powod
dlaczego Marketing Sieciowy rozwingt sie w tak szybkim tempie jest wtasnie taki,
ze nauczylismy sie wykorzystywac poczte pantoflowg w naszym biznesie.”

Wszystko jasne. Jesli chodzi o marketingowe aktywnosci, to wszystkie inne taktyki
chowajg sie pod wzgledem skutecznosci daleko w tyle za pocztg pantoflowa.

| tu lezy problem... Nie mozesz wykorzystywac poczty pantoflowej w swoim
biznesie!

O co mi doktadnie chodzi? Jako przedsiebiorca masz finansowy interes w sprzedazy
swoich produktéw i mozliwosci biznesowych. | jesli teraz ,dzielisz” sie tym z innymi,
to nie ma to nic wspdlnego z pocztg pantoflowa. Przeciez zarabiasz na tym.

Prawdziwa poczta pantoflowa polega na tym, ze gdy polecasz jakis produkt, to
nic na tym nie zarabiasz!

Lubisz po prostu ten konkretny produkt i opowiadasz o nim znajomym, rodzinie itd.
To jest zwykta i obiektywna rozmowa. Ale w MLM nie jestes bezstronny - przeciez
nie stoisz z boku, aby sie biernie przyglagdac¢ rozmowie.

Czy mozesz ten fakt wykorzysta¢? Oczywiscie. Tylko nie mozesz jako
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przedsiebiorca okreslac tego, co méwisz o swojej firmie i produktach jako poczta
pantoflowa, bo to bedzie niewtasciwe.

Oczywiscie, istnieje jeszcze druga strona medalu - osoby, ktére kazg Ci sprzedawaé
24 godziny na dobe i 7 dni w tygodniu (obojetnie gdzie jestes). To jest przerazajgce.

Niektore osoby przesadzajg z tym do tego stopnia, ze rodzina i znajomi zaczynajg
miec ich po prostu dosy¢ (wiem cos na ten temat :-)).

Zauwazytem, ze tradycyjne firmy Marketingu Sieciowego czesto ucza swoich
dystrybutoréw nastepujacej strategii...

»,INigdy nie mozna powiedzie¢ czegos ztego do wtasciwej osoby albo czegos dobrego
do niewtasciwej osoby...”

W razie watpliwosci nalezy zawsze zaryzykowac, ale uwaga — jesli postuchasz takiej
rady, to nie tylko bedziesz zachowywac sie jak idiota, ale takze bedziesz i tak
postrzegany.

Wiele z tych metod ma swoje korzenie w zupetnie btednym zrozumieniu roli, jakg
odgrywa w tej branzy entuzjazm.

Oczywiscie zgadza sie, ze wielkich rzeczy nigdy by nie osiggnieto bez entuzjazmu.
Ale i duzo osob wynosi z tego btedne wnioski — sg przekonani, ze entuzjazm i
pozytywne mys$lenie, to wszystko to, czego potrzebujg do sukcesu. Wedtug motta:
»Im bardziej bede pozytywnie nastawiony, tym wigekszy odniose sukces”.

Pamietaj, ze istnieje bardzo duza réznica miedzy pewnoscig siebie, a opowiadaniem
Z piang na ustach o Twoich mozliwosciach biznesowych.

Inne nieporozumienia powstajg na skutek stosowania perswaz;ji.

W tradycyjnej sprzedazy rozpowszechnita sie bardzo interesujgca zasada - jesli jakis
klient powie: ,Dziekuje, ale nie jestem zainteresowany”, to tak naprawde oznacza to:
»1aK, prosze, mozesz nachodzi¢ mnie dalej”.

Bzdura. Jesli ktos odpowie Ci, ze nie jest zainteresowany, to bedzie to oznaczato,
tylko i wytgcznie to, ze faktycznie nie jest on zainteresowany. Koniec i kropka.

Taka jest wtasnie mentalnosc i sposob dziatania tych dystrybutoréw (i pewnej
okreslonej liczby sprzedawcow), ktorym branza MLM zawdziecza swojg ztg stawe.

Jestem ciekaw, czy réwniez i ciebie uczyli tej Smiesznej taktyki zwalczania
sprzeciwu... ,Jak moze Cie to nie interesowac, skoro jeszcze nawet nie wiesz co
mam Ci do pokazania?”

To jest zrozumiate, ze tak wiele osob boi sie sprzedazy. Nie chcg znizac sie do tak
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niskiego poziomu zachowania.

Ale mam dla ciebie dobrg wiadomos¢: sprzedaz wcale nie musi by¢ tak ucigzliwa i
trudna. W potgczeniu z dobrym marketingiem, sprzedaz jest o wiele tatwiejsza i
zupetnie inna, niz moze Ci sie to wydawac.

Zanim zabierzemy sie za naprawde ciekawe i interesujgce rzeczy musimy jeszcze
przerobic kilka podstawowych poje¢. Na poczgtku ustalimy czym tak naprawde sg
marketing i sprzedaz, czym sie od siebie roznig i w jaki sposdb mozna je razem
potgczyc.

Zacznijmy od Sprzedazy:
Co to wiasciwie jest?

W Scistej definicji sprzedaz oznacza wymiane konkretnych towardw lub ustug w
zamian za cos, co stanowi jakgs wartosc. Prosciej méwigc: sprzedaz nastepuje za
kazdym razem, gdy pienigdze zmieniajg wtasciciela.

W rzeczywisto$ci za stowem sprzedaz kryje sie znacznie wiecej. Prawda jest taka,
ze wszystko co robimy w zyciu codziennym ma zwigzek ze sprzedaza.

Odpowiednia definicja powinna zatem brzmiec¢: sprzedaz to umiejetnosc, dzieki
ktorej mozesz wptywac na zachowania innych ludzi.

Sprzedaz nie nastepuje tylko i wytgcznie wtedy, gdy ktos za co$ ptaci, ale rowniez w
momencie gdy np. rodzice starajg sie przekazac jakie$ konkretne wartosci swoim
dzieciom.

Jesli probujesz zdoby¢ serce ukochanej osoby, to réwniez starasz sie cos jej
sprzedacé. Nawet polityk, ktory chce przekonac do siebie ludzi, aby na niego
zagtosowali jest sprzedawca.

Wiekszos¢ ludzi, gdy tylko ustyszy stowo sprzedaz, od razu mysli o tym, jak wcisngé
komus swoj produkt albo ustuge (obojetnie czy dana osoba tego chce czy nie). A
kazdy opor i sprzeciw musi zosta¢ natychmiast sttumiony.

W takim wypadku mamy do czynienia z bardzo agresywng sprzedazg, ktora czesto
jest praktykowana przez tradycyjne firmy Marketingu Sieciowego.

Niektére osoby podchodzg do sprzedazy jak do kiotni - starajg sie przekrzyczec
wiasnymi argumentami swoich potencjalnych klientow, aby za wszelkg cene
udowodni¢ im, ze sg w btedzie, tak, aby w koncu przystali na ich warunki.
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Ale...

Ktos kto zostat przekonany wbrew swojej woli i tak na koncu pozostanie przy
swoim zdaniu.

Wiasnie dlatego takie metody sprzedazy sg mato efektywne. Dodatkowo taki rodzaj
sprzedazy nie sprawia zadnej frajdy. Musisz naleze¢ do wyjatkowej rasy ludzi, aby
czuc sie z tym dobrze.

(W dalszej czesci odkryjemy, ze najefektywniejszy sposob wptywania na innych nie
ma nic wspolnego z wciskaniem swoich produktow lub ustug..., ale do tego wrocimy
troche pozniej)

Co to jest Marketing?

Zagadnienie marketingu mozna w prosty sposdb zobrazowaé za pomocg parasola.
Pod takim parasolem chowajg sie przerézne metody i strategie, dzieki ktérym
mozesz zareklamowac np. swoj produkt albo firme. Sprzedaz bezposrednia jest tylko
jedng z wielu metod— cho¢ bardzo wazna.

Oprocz tego istnieje jeszcze reklama w Internecie (ptatna np. reklamy AdWords i
darmowa np. Newsletter, marketing na forach internetowych, banery itd.), reklama w
Swiecie Offline (radio, telewizja, gazeta itd.) oraz inne elementy marketingowe jak
np. ptyty CD, DVD, MP3 itp.

Najwazniejsze jest tutaj to, ze reklama i marketing to w gruncie rzeczy jedno i to
samo. Albo méwigc to w inny sposob, marketing to sprzedaz w delikatnie
zredukowanej formie.

Proste prawda? Jesli spojrze¢ na to w ten sposadb, to ta cata mityczna otoczka wokot
marketingu od razu opada. Informacja, ktérg chcesz przekaza¢ swojemu klientowi w
trakcie rozmowy twarzg w twarz, odpowiada réwniez informaciji, ktére przekazujesz
poprzez inne media.

Oczywiscie istniejg roznice, poniewaz nie w kazdych mediach istnieje taka sama
interakcja (chociaz dzisiaj za pomocg Internetu stato sie to juz o wiele tatwiejsze).
Chodzi tutaj o to, ze podstawowe elementy sg wszedzie takie same. To co dotyczy
marketingu, tyczy sie rowniez sprzedazy.

Jedna rzecz caty czas mnie zadziwia - istniejg osoby, ktore sg mistrzami w
sprzedazy, ale za to ich marketing jest wrecz beznadziejny. | na odwrét. Ciekawe
dlaczego tak sie dzieje?
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Sprawdzmy to:

Po pierwsze: wiasciciele matych firm postrzegajg marketing jako luksus, na ktory
stac tylko duze korporacje z poteznym budzetem i zapleczem. Zapewne juz nie raz
widziates takie reklamy w TV, jak np.

reklama firmy Beko:

albo reklama MOBILKING:
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Moze myslisz, ze marketing jest przeznaczony tylko dla wielkich bosséw w
btyszczacych garniturach, ktérzy siedzg w swoich ogromnych i przeszklonych
biurach... a nie dla matych przedsiebiorcéw... albo jeszcze gorzej... myslisz, ze i tak
nie musisz sie tym zajmowac poniewaz wszystko zatatwi za Ciebie Twoja firma
MLM?

Duzy bifad.

P6zniej dokfadnie sie przekonamy, ze wsparcie marketingowe, ktore oferujg firmy
marketingu sieciowego jest w wigkszosci przypadkow bezuzyteczne.

Po drugie: kolejny problem to niezrozumienie kombinacji sprzedazy i marketingu...
takie potgczenie czasami nawet nie jest brane pod uwage.

To stanowi duzy problem, poniewaz marketing i sprzedaz wrecz powinny byc¢ ze
sobg potgczone. Moim zdaniem stratg czasu i pieniedzy jest to, gdy dobry
sprzedawca nie wspiera swojej sprzedazy za pomocg jakiego$ solidnego systemu
marketingowego.

Mozesz to poréwnac do sytuacji, gdy np. jakis rolnik postanowi sobie, ze w tym roku
bedzie obrabia¢ swoje pole recznie..., a w jego garazu stoi nowy i wypasiony traktor,
ktory tylko czeka, aby go odpalic... - w taki sposéb ludzie niepotrzebnie utrudniajg
sobie zycie.

Profesjonalny system moze wytapywac dla Ciebie osoby, ktére sg zainteresowane
Twoim biznesem i nastepnie konwertowacé ich w klientéw albo wspétpracownikow.

Postaram sie wyrazié to jeszcze tatwiej:

Zadaniem marketingu jest to, aby dostarczy¢ do Twojego biznesu
wykwalifikowanych i kompetentnych wspotpracownikow oraz klientéw. Natomiast
rola sprzedazy polega na tym, aby zamkngc transakcje i zbudowac pozytywne
relacje z klientami.

Czy role mogg sie tutaj odwrocic? Czy mozesz wykorzystaé swoj talent do
sprzedazy, aby szuka¢ nowych klientow? Na pewno. Zresztg wiekszos¢
dystrybutorow i tak postepuje w taki sposéb. Jednak takie dziatanie nie bedzie za
bardzo skuteczne.

A czy mozesz wykorzystac¢ swoj system marketingowy, aby szukat za Ciebie nowych
klientéw i sponsorowat nowe osoby do biznesu? Tak, mozesz poniewaz tez istnieje
taka mozliwosc¢.
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Wielu ludziom $ni sie catkowicie zautomatyzowany system, ktéry wykona wszystkie
prace za nich — ale to niestety nie zagwarantuje Ci dlugotrwatej stabilnosci, ktéra jest
niezbedna, aby stworzy¢ dlugofalowy i przynoszacy konkretne zyski biznes. Mozesz
to osiggna¢ jedynie przez budowanie pozytywnych relacji z klientami i
wspotpracownikami.

To jest wtasnie ciemna strona mocy tych wszystkich automatycznych systemow, o
ktorej nikt otwarcie nie mowi. Jesli zrzucisz catg prace na swojego autopilota i
zaniedbasz budowanie relacji, to zrezygnujesz wtedy z najwazniejszego aspektu,
ktéry trzyma w ryzach wszystkie organizacje.

Spéjrz na to w ten sposob:

W swoim biznesie MLM masz dwa typy oséb, ktére sprzedajg dwa rézne produkty —
po pierwsze produkty Twojej firmy MLM (soki, kosmetyki, proszki do prania, produkty
Wellnes, szkolenia itd.), a po drugie Twoje mozliwosci biznesowe - rowniez Twoi
partnerzy biznesowi, dystrybutorzy, ludzie z downline sg Twoimi klientami, poniewaz
to u Ciebie kupili swoje mozliwosci biznesowe.

W pewnym momencie, obojetnie czy przed czy po dotgczeniu jakiego$ partnera do
Twojej organizacji, obojetnie czy online czy offline, musisz zaczg¢ budowac z nim
pozytywne relacje. Nie ma tutaj zadnej drogi na skroty.

Najlepiej budowaé¢ pozytywne relacje jeszcze przed
wejsciem danej osoby do Twojego biznesu. I to z kilku
waznych powodoéw:

« W taki sposdb mozesz przefiltrowac osoby, ktére tylko czegos$ od Ciebie chcg
bez dania czegokolwiek w zamian (strata Twojego czasu). Musisz sie po
prostu dowiedzie¢ kto zastuguje na Twojg uwage.

I

» Jesli przestaniesz by¢ anonimowy i dodasz do swojej sprzedazy troche
osobistych cech, to zaczniesz sponsorowacé o wiele wiecej oséb do swojego
biznesu MLM.

Ludzie chca wiedzie¢, kto ukrywa sie za tym systemem. Oni chcg dowiedzie¢ sie o
Tobie czegos wiecej i lepiej Cie poznaé. Bo przeciez nikt nie chce naleze¢ do
organizacji, w ktorej nikt nie oferuje osobistego wsparcia. A jesli bedziesz wstanie
zaoferowaé wiasnie takie wsparcie pracujgc online, to wtedy zaczniesz odrézniac sie
na tle tych wszystkich automatycznych systemow.
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Jesli osobiscie porozmawiasz ze swoimi partnerami, to bedziesz wstanie doktadniej
okresli¢ ich potrzeby — a to znacznie zwiekszy Twoje szanse na sukces.

Dla przyktadu (tg historie opowiedziat mi jeden z moich znajomych Networkeréw):

Miat w swojej organizacji mezczyzne o imieniu Michat. Michat byt ekspertem w
budowaniu pozytywnych relacji, ale o dziwo nie chciat wykorzystywac swoich
umiejetnosci w biznesie... nie z powodu braku czasu, czy strachu - po prostu nie miat
na to ochoty.

Przez pewien czas budowat swdj biznes tylko i wytgcznie przez autopilota.

Oczywiscie regularnie zbierat nowe kontakty i konwertowat je na klientéw — za
pomocg nowoczesnych narzedzi. Jednak wyniki nie byty zadowalajgce.

W koncu udato sie naméwi¢ Michata aby porozmawiat ze swoimi klientami, a nie
pozostawiat ich w 100% systemowi — i nie uwierzysz co sie wtedy stato... jego biznes
eksplodowat ! W miedzyczasie Michat zostat jednym z najlepszych lideréw... i to
dlatego, ze postanowit osobiscie porozmawia¢ ze swoimi klientami.

No dobra, to zaczniemy teraz od podstawowych metod sprzedazy, aby przej$¢
pozniej do marketingu. Nigdy nie zapominaj, ze te dwa elementy harmonizujg ze
soba... i uzupetniajg sie nawzajem.
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Petna wersja?

Zapoznaj sie na poczatku z tg wersjg poradnika Odwrocony MLM.

Jesli stwierdzisz, ze te informaje mogg Ci sie przydac, to wejdz wtedy na
ponizszg strone i pobierz petng wersje tego szkolenia.

Otrzymasz wtedy ponad 117 stron konkretnej wiedzy na temat budowy
Biznesu MLM.

Nie bede pobierac¢ od Ciebie zadnych optat. Jedyne czego potrzebuje, to
Twoj adres email (doktadnie tam wysle Ci cate szkolenie).

Poczagtkowo chciatem sprzedawac ten materiat za min. 47 zt, ale oddam
Ci go praktycznie za darmo. (Kto wie, moze za jaki$ czas ustawie cene
na poziomie 47 lub 57 zt... zobaczymy.)

Dzisiaj jeszcze moze pobrac caty poradnik Odwrocony MLM bezptatnie.

Oto link:
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